


Rozwój hand lu w Płocku wykazu je szereg 
cech charakterystycznych dla większości miast 
szybko uprzemysławiających się w k ra ju . Sze-
reg badań prowadzonych przez doc. d r Jerzego 
Di t l a s ) i jego współpracowników w rejonach 
uprzemysławianych konińskim, zgorzeleckim, 
lubińskim, pozwala na przyjęcie tezy, że zaspo-
kojenie potrzeb materialnych ludności odbywa 
się nie tylko w drodze zaoferowania nabywcom 
dostatecznej ilości towarów, lecz również dzię-
k i odpowiedniej ilości usług, świadczonych 
przez bogato rozbudowaną sieć handlową, do-
statecznie liczną obsadę pracowników, właściwe 
wyposażenie sklepów. Dotychczosowe badania 
wykazują re la tywnie niski jeszcze poziom roz-
woju wyżej wymienionych usług, co wynika 
z niedostatecznych nakładów inwestycyjnych, 
niskich płac a jednocześnie niewystarczających 
kwalif ikacj i pracowników handlowych i zbyt 
małe j ich liczby. 

Przyczyny tego s tanu rzeczy tkwią w ograni-
czeniach i limitach narzucanych przez jednost -
ki nadrzędne handlu , które nie dostrzegają dy-
namicznego rozwoju rejonów uprzemysławia-
nych, t r a k t u j ą c j e na równi z t e renami są-
siednimi. 

Zjawiska te w rejonie płockim wystąpiły w 
nieco słabszym stopniu niż w rejonach bada-
nych przez J. Ditla. Płock posiadał w momencie 
wyjściowym, u progu industralizacji, lepiej roz-
winiętą i charakteryzującą się większą gęstoś-
cią sieć handlową niż re jon koniński, zgorzelec-
ki czy lubiński. Tak rozwiniętą sieć handlową 
można było ła twiej dostosować do zmienionych 
warunków wypływających z szybkiego t empa 
industrializacji . Niemniej jednak handel płocki 
nie mógł w pełni zaspokoić zmieniających się 
prefencj i ludności. Wyniknęło to głównie s tąd, 
że w pierwszym etapie uprzemysławiania mia-
sta główny nacisk położono na rozwój przemy-
słu, podczas gdy inwestycje nieprzemysłowe 
zostały ograniczone i umieszczone na d rug im 
planie.4) Przez cały okres fundusze przeznaczo-
ne na inwestycje nieprzemysłowe nie były w y -
korzystane w zaplanowanych kwotach. Sytuacja 
taka wpłynęła niekorzystnie na rozwój handlu 
i usług. W następnych etapach rozwoju prze-
widuje się w Płocku zmiany w przestrzenno-
tery tor ia lnym rozmieszczeniu sieci handlowej . 
Budowa nowego cen t rum handlowego o gęstej 
sieci nowoczesnych sklepów, powinna zapew-
nić mieszkańcom Płocka wyższy poziom obsłu-
gi handlowej . 
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